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E155% de los compradores de juguetes
por internet ha recibido falsificaciones

» Los cibercriminales estan produciendo y distribuyendo copias ilegales de los articulos mas buscados, aprovechando el
aumento de las ventas online registrado durante el confinamiento »Los expertos alertan del riesgo para la salud de los nifios

M.VILAPLANA
B Un 55% de los consumidores

gener6 81.000 millones de euros
en2018yse prevé que alcancelos
100.000 millones en 2023. Sin em-

de juguetes por internet ha reco-

Cype crece un 12,2% por su nueva
linea de negocio y las ventas en Espafa

R.C.

H Cype Ingenieros, compaiiia ali-
cantina de software enfocado al
sector de la arquitectura, la inge-
nieria o la construccion, cerré el
pasado ejercicio con unos ingre-
sos de 6,4 millones, lo que supone
unaumentodel 12,2% conrespec-
to al afo anterior, y unos resulta-

dos de 266.883 euros, cifra inferior
ala de 386.646 euros de 2018, se-
gun refleja el balance de cuentas
del pasado aio depositado en el
Registro Mercantil.

El aumento de la facturacién
viene determinado por la nuevali-
nea de negocio («Open BIM Sys-
tems»iniciadahace dosanosporla

empresay basada en la tecnologia
BIM, que consiste en el desarrollo
de programas personalizados con
esta misma tecnologia para gran-
des fabricantes.

En este sentido, Carlos Fernan-
dez, directortécnico de Cype, expli-
ca que en 2019 se cerraron acuer-
dos con grandes empresas, como

Schneider Electric, Uponor, Orkli,
Panasonic, Ursa Air, Televés o Tvi-
tec, entre otras. Pero, asimismo, la
empresa alicantina experiment6
unaumento enlasventasde susoft-
ware en Espana del 8%, «debido al
granmomento dela construccion»,
anade Ferndndez. Y, a nivel inter-
nacional, aunquelafacturacién fue
similar, si se incrementaron los
convenios conuniversidadesenIn-
dia, EE UU, Turquia, Argelia, Brasil
o Colombia.
CarlosFerndndezdestacaque la
colaboraciéon con instituciones

universitarias o centros de forma-
cién «es vital para nuestro creci-
mientointernacional». Estosacuer-
dos favorecen, amedio ylargo pla-
70, «que Nuestros programas sean
conocidosyutilizados por profesio-
nalesrecién licenciados», subraya.
Porotraparte, eldescenso delosre-
sultados de 2019 estdn relaciona-
dos con las inversiones realizadas,
tanto en la contrataciéon de perso-
nal, yaque aumenté su plantilla en
15 personas mds; asi como en las
dirigidas a ampliar sus instalacio-
nes en Madrid y en Alicante.

electrénico en marketplaces, re-
des sociales, paginas web y apps,
contar con herramientas parade-
tectar y combatir la lacra que su-
ponenlasfalsificaciones enelsec-
tor de los productos infantiles es
fundamental para revertir esa
tendenciaglobal. Estahasidouna
de las principales conclusiones
del encuentro online celebrado
esta semana bajo la organizacién
de la empresa de asesoramiento
integral de propiedad industrial e
intelectual, Pons IP, junto a Aijuy
Smart Protection.

Mari Cruz Arenas, responsable
de proyectos de seguridad infan-
til de Aiju, resalta que la pande-
mia de coronaviruis ha propicia-
do crecimientos del 30% en las
ventas online, «con un impacto
notable en el sector del juguete
como uno de los objetos de com-
pramds relevantes».

El mercado global de juguetes

cional para las marcas legitimas,
que es atn superior al de otros
sectores orientados al uso por
parte de los adultos», indica.

Asi, segtin los datos que revela
el estudio realizado por la citada
firma, unamayoria delosencues-
tados espanoles, hasta un 55%,
hanreconocido haber comprado
online un juego de mesa o un ju-
guete falsificado sin saberlo. En
este sentido, menos delamitad de
losencuestados, el 46,61%, afirma
poder diferenciar un articulo fal-
sificado online del original, mien-
tras que otro 48,67% no estd segu-
ro de poder hacerlo.

Ladirectorademarcas de Pons
IP, Carmen Gonzdalez, destaca
que, con una prevision de creci-
miento del comercio electrénico
a nivel mundial del 40% hasta
2023, hay que contar con herra-
mientas de deteccion de falsifi
ciones y una estrategia juridica.

Imagen de archivo de una incautacién de juguetes falsificados por parte de la Policia. EFE

La competencia desleal causa perdidas
de 70 millones al sector en la provincia

Los fabricantes exigen un
endurecimiento de las
sanciones y mas controles
para acabar con esta lacra

my.
M La competencia desleal o, lo
que es lo mismo, las falsificacio-
nes, causan pérdidas cercanas a
los 70 millones de euros anuales
alas empresas de la provincia de
Alicante, de ahi que el sector re-

clame mads controles y un incre-
mento delas sanciones paracom-
batir esta lacra.

Un estudio realizado por la
Oficina de Propiedad Intelectual
dela Uni6n Europea (Euipo), ad-
vierte de quelasfalsificaciones de
juguetes reducen cada afno un
12%lafacturacién del sectorenla
Unién Europea, causando pérdi-
das de 1.400 millones de euros. El
porcentaje se eleva hasta el 16%
enelcasodelsector nacional, pro-
vocando 167 millones de pérdi-
das, 70 en el caso de la provincia.

Con estas cifras sobre la mesa,
la Asociacién Espariola de Fabri-
cantes de Juguetes (AEF]) exige
mds controles yun endurecimien-
to de las sanciones. Segtin el pre-
sidente de la organizacidn, José
Antonio Pastor, «cuando més le-
gislacién haysobre el juguete, més
competencia desleal se produce,
ya que no hay ningtin control por
parte de las autoridades sobre el
tema. Por eso, lo que exigimos
simplemente es que se hagan
cumplir las normativas, porque
este problemanos estdmatando».
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En este sentido, Carlos Ferndn-
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mientointernacional». Estosacuer-
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